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,.Inflation" ist ein Dauerthema der wirtschaftswissenschaftlichen und wirtschaftspolitischen Diskussi-
on. Auch heute wird warnend auf die zunehmende Inflationsrate und ihre Folgen hingewiesen. Fragen
die Demoskopen die deutsche Bevolkerung nach dem, was sie am meisten fiirchtet, dann erreicht die
Inflation einen guten Platz ziemlich oben in der Skala. So ist es nicht verwunderlich, daf} der Kampf
gegen die Inflation neben solchen Zielen wie Voll-beschiftigung, Wirtschaftswachstum, auBenwirt-
schafttiches Gleichgewicht und gerechte Einkommens- und Vermogensverteilung einen hohen Stel-
lenwert innehat.

In diesem Beitrag wird nun versucht, auf folgende Fragen eine Antwort zu finden:

Was soll man zweckméBigerweise unter dem Begriff ,,Inflation" verstehen?
. Welche Methoden zur Feststellung der Inflation gibt es?
o Welche negativen Folgen hat die Inflation?

ProzeB stindiger Preisniveausteigerungen

Wiirde man den Mann von der Straf3e fragen, was er unter ,,Inflation" versteht, so wiirde als Antwort
wahrscheinlich herauskommen, daf bei Inflation ,,die Preise steigen". Doch bei ndherem Hinsehen
erscheint diese Definition nicht konkret genug. Steigen aus saisonalen und konjukturellen Griinden
oder wegen einer Steuererhohung oder Miflernte bestimmte Preise, so wird man das kaum als Inflation
bezeichnen konnen. Zweckméfiger und priziser erscheint es, Inflation ,,als einen Prozel} stindiger
Preisniveausteigerungen" zu definieren.

Dabei weist das Wort ,,stindig" darauf hin, dal es hier um einen ldngerfristigen Trend geht. Das Wort
,,Preisniveausteigerung‘ macht auf einen Fehler aufmerksam, der immer wieder in der offentlichen
Diskussion auftaucht, nimlich die Vermengung der beiden Begriffe ,,Preisniveau” und
,,Preisstruktur"”. Stabilitit des Preisniveaus und damit das Fehlen von Inflation und Deflation als ein
ProzeB standiger Preisniveausenkungen bedeutet nicht Stabilitéit der Einzelpreise und der Preisstruktur
als dem Verhiltnis der Einzelpreise zueinander.

Einzelpreise konnen sich zum Beispiel aufgrund unterschiedlicher Produktivititssteigerungen, unter-
schiedlicher Kostenentwicklung, unterschiedlicher Nachfrageentwicklung oder auch wegen unter-
schiedlicher Gewinnvorstellungen der Anbieter immer wieder dndern. Das hat so lange keinen Einfluf3
auf das Preisniveau als dem Durchschnitt aller Preise, wie sich Preiserhohungen der einen Giiter und
Preissenkungen anderer Giiter ausgleichen. Die Preiserhohung eines Gutes oder einer Giitergruppe
bedeutet somit nicht zwangsldufig eine Erh6hung des allgemeinen Preisniveaus. Desweiteren hort man
immer wieder, da} der Geldwert stabil gehalten werden miisse. Dieser Geldwert stellt die Kaufkraft
der Geldeinheit dar, gemessen an einem Warenbiindel. Mathematisch verhalten sich Preisniveau (P)
und Geldwert (G) umgekehrt proportional zueinander: P= 11/G oder G= 1/P. Hieraus wird ersichtlich,
daB bei einer Inflation der Geldwert féllt: Fiir eine Wihrungseinheit (z.B. eine D-Mark) erhilt der
Geldbesitzer immer weniger Giiter, die Kaufkraft des Geldes nimmt stdndig ab.

Preisindizes als MeBgrofien

Wie kann man nun das Preisniveau und seine Anderung im Zeitablauf messen? Man muB ja schlieB-
lich feststellen konnen, ob und in welchem Ausmaf in einem Land Inflation herrscht. Diese Frage
nach der Hohe des Preisniveaus und der Inflationsrate ist schwerer zu beantworten, als man allgemein
annimmt. Denn die empirische Ermittlung des Preisniveaus als dem Durchschnitt aller Preise steht in
einer entwickelten Volkswirtschaft mit Millionen von Einzelpreisen vor einer technisch unlésbaren
Aufgabe und wire im iibrigen auch viel zu kostspielig. Deshalb werden als Indikatoren fiir die Erfas-



sung des alle Giiter umfassenden Preisniveaus nur die Preise ganz bestimmter - reprisentativer - Giiter
bzw. Giiterbiindel ausgewihlt. Dabei erweist es sich als zweckmifig, je nach Zielsetzung unterschied-
liche Giiterbiindel, ,,Warenkorbe", zu verwenden, was allerdings zur Folge hat, dal3 es eine Vielzahl
von statistischen ,,Preisindizes", die das Preisniveau messen, gibt.

Von ihnen sind vor allem zu nennen:
. Der Preisindex des Bruttosozialprodukts
. Der Preisindex fiir den privaten Verbrauch -

Diese beiden Indizes werden aus der volkswirtschaftlichen Gesamtrechnung ermittelt. In ihren Verédn-
derungen kommen sowohl Preisinderungen als auch Anderungen der Verbrauchsstruktur (der ver-
brauchten Mengen bestimmter Giiter) zum Ausdruck.

. Der Preisindex fiir die Lebenshaltung.

Dieser Index ist wohl in der Offentlichkeit am meisten bekannt. Aber auch hier wird noch unterschie-

den in die Lebenshaltung fiir

a) Alle privaten Haushalte

b) 4-Personen-Arbeitnehmerhaushalte mit mittleren Einkommen des alleinverdienenden
Haushaltsvorstands

c) 4-Personen-Haushalte von Angestellten und Beamten mit hoheren Einkommen

d) 2-Personen-Haushalte von Rentnern und Sozialhilfeempfingern

e) Die einfache Lebensfiihrung eines Kindes.

Aussagekraft der Preisindizes

Die statistisch - methodischen Probleme der Aussagekraft der Preisindizes fiir die Lebenshaltung sol-
len hier nur kurz gestreift werden. Um zuerst einmal einem allgemein verbreiteten MiBverstindnis
entgegenzutreten: Die gewohnlichen Preisindizes fiir die Lebenshaltung messen nicht die Entwicklung
der Lebenshaltungskosten also nicht die Verdnderungen in Art und Menge der verbrauchten Giiter in
Verbindung mit der Verdnderung der Preise, sondern nur die Verdnderung der Preise des jeweiligen
Giiterbiindels.
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Denn der sogenannte Warenkorb als Wigungsschema, das die Verbrauchsbedeutung der einzelnen
Giiter bei dem Indexhaushalt mif3t, wird iiber eine Reihe von Jahren konstant gehalten. Je ldnger nun
dieses Wagungsschema aufrechterhalten wird, desto groB3er sind die Diskrepanzen zwischen diesem
Warenkorb als Ausdruck fiir die Verbrauchsstruktur. Weitere Schwierigkeiten ergeben sich daraus,
daf die Qualitédten der Giiter sich im Zeitablauf @ndern und dal} ganz neue Giiter auf den Markt kom-
men.

Dariiber hinaus gibt der jeweilige Preisindex ja nur Auskunft iiber die durchschnittliche Preisentwick-
lung der Giiter, die im Warenkorb der Indexfamilie im Basisjahr vorhanden waren. Der Warenkorb
und damit die Verbrauchsstruktur der Familie Miiller zum Beispiel kann selbstverstdndlich mehr oder
weniger davon abweichen, so daf3 der statistisch gemessene Preisindex fiir diese Familie keinen oder
nur einen geringen Aussagewert hat.

Die Bekdmpfung der Inflation ist, wie oben schon gesagt, ein wichtiges Ziel der Wirtschaftspolitik,
doch kaum ein Ziel an sich. Nur deswegen, weil man die Preiskurve schon horizontal verlaufen lassen
will, lohnt es sich sicherlich nicht, Malnahmen gegen die Inflation zu ergreifen, zumal diese Mal3-
nahmen im Zweifel auch Opfer und Kosten mit sich bringen.

Wer also als Verfechter einer Stabilititspolitik auftritt, muf3 gute Argumente dafiir haben, Argumente,
die nur in den als negativ bewerteten Folgen der Inflation liegen kénnen. Nun ist hier nicht der Platz,
alle die Thesen und Meinungen aufzufiihren, die irgendwie und irgendwann im Zusammenhang mit
der Inflation auftauchen. Vielmehr sollen nur einige Argumente dargestellt und analysiert werden, die
die Folgen der Inflation fiir das Ziel der gerechten Einkommens- und Vermogensverteilung aufzeigen,
da diese im Mittelpunkt der wirtschaftspolitischen Diskussion stehen.

Wiirde man beispielsweise eine Umfrage dariiber machen, welches Ziel durch die Inflation am meisten
gefidhrdet ist, so wiirde sicherlich das Ziel einer gerechten Einkommens- und Vermogensverteilung die
Mehrzahl der Stimmen auf sich vereinigen.

Auswirkungen auf die Einkommensverteilung

Die moglichen Wirkungen der Inflation auf die Einkommen und ihre Verteilung lassen sich an den
folgenden Gleichungen ablesen:

(I) Yn=YrxP

2a)Yr=Yn/P

(2b) AYr=AYn - AP

Dabei bezeichnet Yn das Nominaleinkommen, Yr das Realeinkommen einer Person, eines Haushalts
oder einer Gruppe von Wirtschaftssubjekten und P das allgemeine Preisniveau. Mit dem Symbol A
werden die Wachstumsraten der genannten Variablen bezeichnet.

Gleichung (2 b) 14Bt sich wie folgt interpretieren: Steigt das Preisniveau stindig an, dann sinkt die
Kaufkraft desjenigen, dessen Nominaleinkommen konstant bleibt bzw. nicht so schnell wichst wie die
Inflationsrate. Betridgt beispielsweise die jahrliche Inflationsrate 4 Prozent, so muf3 das Nominalein-
kommen auch um 4 Prozent steigen, damit der Einkommensbezieher seinen realen Lebensstandard
halten kann.

Diese Ausfiihrungen miissen noch insoweit modifiziert werden, als die Nominaleinkommen Bruttoein-
kommen darstellen, so da3 davon noch die Steuern und Sozialabgaben abzuziehen und mogliche
Transferzahlungen des Staates (z. B. Renten oder Bafog) dazuzuzihlen sind. Ergibt sich im Laufe ei-
ner inflationdren Entwicklung eine Aufbldhung der nominalen Bruttoeinkommen, geraten bei konstan-
ten steuerlichen Progressionstarifen. die sich auf die nominalen Bruttoeinkommen als Bemessungs-
grundlage beziehen. immer mehr Einkommensbezieher in die Progressionszone.



Werden zusitzlich noch Beitragssidtze und Bemessungsgrenzen in der Sozialversicherung angehoben,
so steigen die verfiigbaren Nettoeinkommen der Einkommensbezieher nicht in gleichem Mafie wie
ihre nominalen Bruttoeinkommen.

Der logische Schluf} daraus ist, daf} diejenigen an der Inflation gewinnen (verlieren), bei denen die
Wachstumsrate der verfiigbaren Nominaleinkommen hoher (niedriger) liegt als die Inflationsrate.
Welcher Bevolkerungsteil, welche soziale Gruppe gehort nun zu den Inflationsgewinnern bzw. Inflati-
onsverlierern? Glaubt man der 6ffentlichen Meinung, so stehen die Verlierer und Gewinner von vorn-
herein fest: Arbeitnehmer und Rentner verlieren an der Inflation, Unternehmer und Selbstindige ge-
winnen. Uberpriift man diese Thesen an der Realitit, so kann man sie in dieser Eindeutigkeit nicht
bestitigen. Die daraus folgende stindige Steigerung der Gewinnquote im Inflationsprozef3 ist empi-
risch nicht nachweisbar. Es gibt zwar im Konjunkturverlauf Phasen. in denen die Gewinne vor den
Lohnen einen Vorsprung erzielen, langfristig 148t sich aber eine inflationsbedingte Umverteilung
zulasten der Arbeitnehmer nicht feststellen.

Offensichtlich lernen Arbeitnehmer und ihre Gewerkschaften in einem inflationdren ProzeB, die zu-
kiinftigen Inflationsraten in ihren Lohnforderungen vorweg-zunehmen, oder sie holen zu einem be-
stimmten Zeitpunkt in hoheren Lohnen nach was die Arbeitgeber in hoheren Preisen vorgezogen ha-
ben. Auch das Ergebnis beim Vergleich der Entwicklung der Einkommen der Erwerbstétigen auf der
einen Seite und der nicht Erwerbstitigen (vor allem Rentner) auf der anderen Seite ist wihrend einer
Inflation nicht so eindeutig, wie man meinen konnte. Gerade in der Bundesrepublik hat die Dynamisie-
rung der Renten eine Anpassung der Renten an die inflationir gestiegenen Lohneinkommen herbeige-
fiihrt. Jedoch kann bei einer Beschleunigung der Inflation durchaus eine Umverteilung zulasten der
Bezieher von Festeinkommen wie zum Beispiel der Rentner oder auch der Sozialhilfeempfanger statt-
finden, da die Festeinkommen aller Erfahrung nach erst mit einem gewissen Time lag angepalit wer-
den.

Folgen fiir die Vermogensverteilung

Ebenso eindeutig ist die 6ffentliche Meinung darauf festgelegt, daf} die Inflation starke negative Aus-
wirkungen auf die Vermogensverteilung hat. Auch hier meint man die Gewinner klar ausmachen zu
konnen: Die Besitzer groBer Vermogen, wihrend die kleinen Vermogensinhaber die Verlierer sind.
Um diese Argumentation auf ihre Stichhaltigkeit zu tiberpriifen, kann man auf folgende Gleichungen
zuriickgreifen:

(3) Wn=WrxP

(4a) Wr =Wn /P

(4b) AWr =AWn - AP

Dabei bezeichnen Wn den Nominalwert eines Vermodgensgegenstands, Wr seinen Realwert und P das
allgemeine Preisniveau und das Symbol A die Zuwachsrate dieser Variablen. Geméil} (4b) sinkt bei
standigen Preiserhohungen der Realwert eines Vermogens, wenn sein Nominalwert - nicht mindestens
mit gleicher Rate steigt. Nach dieser Gleichung gilt analog auch, da3 der Realwert von Schulden in
einer Inflation stidndig zuriickgeht, wenn die Hohe der Nominalschuld unverédnderlich festgelegt ist.

Diese Betrachtungen werden durch den Tatbestand erginzt, dal die meisten Geldvermogensformen
verzinst werden. Wiirde der Zinssatz immer die gleiche Hohe haben wie die Inflationsrate, so bliebe
der Realwert des Geldvermodgen mindestens konstant. Daraus lassen sich nun folgende allgemeine
SchluBfolgerungen ziehen: Wer in einem inflationdren Prozel} sein Vermogen in Formen hilt. deren
Verzinsung bzw. Wertsteigerung die Inflationsrate nicht ausgleichen kann, der gehort zu den Inflati-
onsverlierern. Zu den Inflationsgewinnern zéhlt derjenige, der Formen der Vermogensbildung wihlt,
deren Verzinsung bzw. Wertsteigerung iiber der Inflationsrate liegt. Kann man vor diesem Hintergrund
bestimmte Personen bzw. Personengruppen als Inflationsgewinner oder Inflationsverlierer fest-
machen? Ganz grob kann man entsprechend der vorliegenden empirischen Untersuchungen sagen: Da



die Arbeitnehmer als Gruppe Nettogldubiger und die Selbstindigen Nettoschuldner sind, da die Ar-
beitnehmer anteilsméflig mehr geldnahe Forderungen besitzen als die Selbstidndigen, gewinnen die
Selbstindigen an der Inflation mehr als die Arbeitnehmer.

Innerhalb der beiden sozialen Gruppen kann man empirisch feststellen, da der Anteil der geldnahen
Forderungen mit niedriger Verzinsung um so grof3er ist, je weniger Vermogen vorhanden ist. Insofern
verschiebt die Inflation ganz allgemein die Vermdgenspositionen zulasten der d@rmeren und zugunsten
der wohlhabenderen Haushalte.



Die Entwicklung des Preisniveaus

Gemessen anhand verschiedener Preisindizes - 1970 = 100

Jahr Bruttosozialprodukt Privater Verbrauch Lebenshaltung
1970 100 100 100
1971 108 104 105
{1972 114 112 11
1973 121 119 119
1974 129 127 127
1975 137 135 135
1976 142 141 141
1977 148 146 146
1978 154 150 150
1979 160 155 156
1980 168 165 164
11981 175 174 175
1982 182 183 184
1983 188 189 190
1984 192 194 194
1985 195 198 198
1986 202 197 198
1987 206 198 199
1988 210 200 201
1989 215 207 207
1990 222 212 212
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